DEUTSCHE ZUSTANDE

Im Vergleich zu wahren Aussagen besticht das Unwahre haufig durch Pragnanz,
Widerspruchsfreiheit und Klarheit - ein Erfolgsrezept von Donald Trump

u den irritierendsten Phino-

Z menen des Jahres 2016 ge-
hort, dass die Glaubwiirdig-

keit des US-Présidentschafiskan-
didaten Donald Trump weitaus
besser bewertet wurde als die sei-
ner Konkurrentin Hillary Clinton.
Das ist vor allem hdchst erstaun-
lich, weil bereits im Sommer eine
Uberpriifung der unabhéngigen
Seite Politifact ergeben hatte, dass
76 Prozent der

| vante Randaspekte oder in Seiten-
themen. Mitunter verstricken sie
sich auch in Widerspriiche oder be-
lasten indirekt den Urheber, Wahre
Aussagen wirken daher oft miih-
sam, Ihnen haftet eine undramatur-
| gische Zihigkeit und Schwerfil-
| ligkeit an.
Ganz anders die Liige. Unwahre
| Aussagen wirken oft stringenter
| und zielgerichteter. Der Liigende

Schlagfertigkeit und grofie argu- |
mentative Wendigkeit bestimmten |
auch Trumps Wahlkampf. Seine
hohe Glaubwiirdigkeit griindete |
vor allem in der pulsierenden und
mitreiBenden Energie seiner Dich- |
tungen. Dagegen hat schwerlich |
eine Chance, wer nur den Regeln |
der sachlichen oder politischen
Korrektheit, aber keinemn hoheren
Ziel folgt. Die ,Political Correct-

e TESSY produ-

Aussagen

Trumps gelo-
gen  gewesen
seien. Bei Clin-
ton seien es

zent gewesen.

Dieser Widerspruch wird vor al-
lem mit dem Begriff ,postfak-
tisch“ zu erkliren versucht, der
jiingst zum Wort des Jahres gekiirt
worden ist. Postfaktisch meint,

#¥ Unwahre Aussagen
wirken oft stringenter
und zielgerichteter. Der
Liigende konzentriert sich
auf das Wesentliche, um
sich nicht versehentlich
zu verzetteln

dass die gefiihlte Wahrheit wichti-
ger ist als die Wahrheit, die auf
Fakten beruht.

Aber worin liegt das Erfolgsge-
heimnis der Liige? Wihrend mei-
nes Psychologiestudiums habe ich
mich mit Glaubhaftigkeitskriteri-
en beschiftigt, die Professor Udo
Undeutsch an der Universitit zu
Kéln entwickelt hatte. Undeutsch
wollte den Wahrheitsgehalt von
Zeugenaussagen wissenschaftlich
fundiert begutachten. Sein Credo
war, dass dafir nicht von der
Glaubwiirdigkeit der Person, son-
dern von der Glaubhaftigkeit der
Aussage ausgegangen werden
miisse. Auch eine wenig glaub-
wiirdige Person wie zum Beispiel
ein Krimineller kann in einer kon-
kreten Situation die Wahrheit sa-
gen. Und umgekehrt kann auch ei-
ne hochst glaubwiirdige Person,
etwa ein Richter, im konkreten Fall
liigen. Was unterscheidet nun psy-
chologisch die wahre von der un-
wahren Aussage?

Wahre Aussagen zeichnen sich
durch einen Detailreichtum aus.
Sie enthalten viele Einzelheiten,
die mit dem eigentlichen Tather-
gang erst einmal nicht so viel zu
tun haben. Im Vergleich mit un-
wahren Aussagen sind die wahren
oft auch viel umwegiger. Sie verir-
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ziert oft nur ver-
schleiernde
Ausgewogen-
heit und Vag-
heit. Thr obers-
tes Ziel ist es oft

konzentriert sich auf das Wesentli-
che, um sich nicht versehentlich zu
verzetteln. Unwahre Aussagen
zeichnen sich daher idealtypisch
durch Prignanz, Widerspruchs-
freiheit und Klarheit aus. Sie fol-
gen einer stimmigen Dramaturgie.
Thren Mangel an Faktizitit kom-
pensieren sie durch dichterische
Freiheit und einen persénlichen
Gestaltungswillen, der mit Verve
und Leidenschaft die Wirklichkeit
nach eigenem Gusto konstruiert
oder zurechtbiegt.

Im Vergleich zur Liige wirkt die
Wahrheit fade, kompromisshaft,
unsexy. Wihrend die Wahrheit die
Widerspriichlichkeiten und die un-
vermeidlichen Grautdne unserer
Wirklichikeit widerspiegelt, er-
scheint die Liige als zugleich pra-
gnant und schillernd. Der Volks-
mund warnt zwar zu Recht, dass -
langfristig betrachtet — ,Liigen
kurze Beine haben“. Aber kurze
Beine sind nicht notwendig ein
Makel. Ein FuBball-Weltstar wie
Lionel Messi ist der Beweis. Gera-
de die Kurzbeinigkeit ist bei Mes-
si, wie bei der Liige, ein wesentli-
cher Erfolgsfaktor. Sie garantiert
Antrittsschnelligkeit und situative
Wendigkeit beim Ausspielen — sei
es der Gegnerspieler oder argu-
mentativer Einwénde,

ren sich mitunter in véllig irrele- |

nicht, andere zu
begeistern, sondern ja nicht zu po-
larisieren und keinen Standpunkt
einzunehmen, auf den man spiter
einmal festgelegt werden kénnte.
Trumps Liigen entwickelten ei-
nen verhéingnisvollen Reiz, weil
sie gegen alle Einwénde der Wirk-
lichkeit ein verheiBungsvolles
oder erlésendes Zukunfisbild mal-
ten, dem viele Menschen nur allzu
geme folgen wiirden. In einer
komplexen, festgefahrenen und
verunsicherten Welt ohne greifba-
re Zukunfisperspektive macht die
Botschaft eines Aufbruchs, eines
wiedererstarkten Landes, einer
neuen Chance das Rennen — selbst
wenn sie nur kurze Beine hat. [
Aber vielleicht gibt es auch ei- |
nen dritten Weg zwischen vager
Wahrheit und erlésender Liige. Ei-
nen Weg, der einer inneren Wahr-
haftigkeit und Uberzeugung folgt.
Einer Wahrhaftigkeit, die den Mut
hat, iibergreifende Ziele zur ent-
werfen, aber auch deutlich macht,
wie viel Gestaltungswillen, wie
viele Miihen und Risiken notwen-
dig sind, sich diesen Zielen anzu-
nahern. Eine Wahrhaftigkeit, die
nicht das Blaue vom Himmel ver-
spricht, sondern dadurch glaub-
wiirdig wird, dass sie auch die
Schwierigkeiten auf dem Weg in
eine bessere Zukunft klar benennt.




